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O IMOBILIARIO É A MINHA VIDA E A MINHA VIDA É LIDAR COM PESSOAS

PRESS RELEASE

“ANGARIAR PARA VENDER – TUDO SOBRE A MEDIAÇÃO IMOBILIÁRIA” ASSUME-SE COMO UM BEST SELLER, LANÇA A SUA 6ª EDIÇÃO.
[bookmark: _GoBack]“ANGARIAR PARA VENDER” lança a sua 6ª edição. 
A 5ª edição de “ANGARIAR PARA VENDER” ficou mais uma vez esgotada!  
“ANGARIAR PARA VENDER” continua a sua caminhada com a missão de levar até aos profissionais da área da Mediação Imobiliária (e não só) as boas práticas e inspirações do setor para os poder ajudar a ser o melhor de si mesmos. 
Esta nova edição inclui como novidade a participação do Gonçalo Nascimento Rodrigues do blog out-of-the-box, com uma visão atual do mercado e conta com outras atualizações e reflexões sobre os mais recentes factos ligados ao mercado imobiliário. 
Desde o final de 2016, “ANGARIAR PARA VENDER” está disponível em formato de audiobook. O audiobook foi gravado com a voz do autor Massimo Forte, para poder proporcionar uma experiência única ao ouvinte que pode assim escutar tranquilamente escolhendo ouvir o que lhe interessa, ao seu ritmo e onde quer que esteja. 
A versão audiobook de “ANGARIAR PARA VENDER” se encontra disponível para aquisição através do site www.massimoforte.com. As gravações foram divididas de modo que o ouvinte possa escolher o seu conteúdo de forma mais selectiva. O texto foi dividido em capítulos que podem ser adquiridos facilmente on-line, permitindo o acesso imediato ao que pretende ouvir, fazendo um simples download do conteúdo escolhido. O formato permite ouvir o audiobook no telemóvel, ou qualquer outro dispositivo que permita a sua reprodução. No site existe ainda a opção de compra do audiobook “ANGARIAR PARA VENDER” na sua versão integral. 


Título original: ANGARIAR PARA VENDER – Tudo sobre a Mediação Imobiliária, um negócio de pessoas para pessoas
Autor: Massimo Forte | www.massimoforte.com | massimo@massimoforte.com
Edição: Sabedoria Alternativa – projetos de consultoria à medida na área da edição | info@sabedoriaalternativa.pt
ISBN: 978-989-96801-4-2
Preço 15 € (acresce 2 € portes de envio)







OPINIÕES

“ANGARIAR PARA VENDER – TUDO SOBRE A MEDIAÇÃO IMOBILIÁRIA” OS LEITORES APROVARAM, E NÃO QUISERAM DEIXAR DE DAR A SUA OPINIÃO SOBRE O LIVRO “DE MASSIMO FORTE:

“ Após a leitura atenta deste livro, cheguei à conclusão que tinha em meu poder uma ferramenta poderosa de trabalho e inspiração. A abordagem altamente prática e a forma simples e direta de como é escrito, fizeram com que o mesmo fosse instituído como leitura obrigatória na minha Agência RE/MAX Prestige”. Deveria ser um manuall de leitura obrigatória e recorrente para todos os profissionais desta indústria. Nuno Gomes Broker/Top Producer (Nº1 Europeu) RE/MAX Prestige

“Como as 240 páginas deste Manual são tão preciosas para uma atividade económica tão importante para o nosso país como é a do setor imobiliário!” João Catalão (www.vitamina catalao.com)

“Enquanto Profissional só posso estar grato por ter uma ferramenta tão útil, abrangente e completa no meu sector. É notório o cuidado, experiência e simplicidade como se abordam os temas do dia-a-dia do Profissional Imobiliário. Recomendo vivamente a leitura a todos os profissionais da área” Daniel Augusto (Mediador Imobiliário ImoAugusto)

“Tive o tremendo privilégio de ler o seu livro, e efetivamente é uma verdadeira bíblia do sector imobiliário, onde está bem patente todos os modelos a seguir.” Helder Batista (Mediador Imobiliário Hall City) 

“Depois de uma viagem de várias horas de avião super cansativa, não resisti em dar uma… rápida vista de olhos. Rápida como quem diz… Já são quase 4horas da madrugada e eu aqui ainda pregado no livro. Parabéns Massimo, excelente livro. Mais parece um manual do curso superior de Gestão Imobiliária.” Nuno Venceslau (Sócio-Fundador e Diretor Geral da RE/MAX Minas Gerais Brasil)










SOBRE O AUTOR
[image: massimoforte]
 “A viver em Lisboa e a trabalhar em toda a Península Ibérica, Massimo Forte é antes de mais um Italiano de Milão apaixonado pela área do imobiliário, um negócio que considera ser de pessoas, para pessoas.”
Licenciado em Gestão Imobiliária pela Faculdade ESAI – Escola Superior de Atividades Imobiliárias.
Instrutor CRS (Council of Residential Specialists), ministrando os cursos REAP (Real Estate Advanced Practices) é também e desde 2009, Professor Convidado pela ESAI – Escola Superior de Atividades Imobiliárias, para a cadeira de 3º Ano – Organização de Redes Imobiliárias e Mediação Imobiliária e desde 2012.
Foi Consultor e Coordenador na SAM – Square Asset Management, na área comercial no canal de Mediação Imobiliária, é também Consultor Independente Especializado em Mediação Imobiliária, de 2013 a 1015.
Foi Diretor de Operações e Administrador da CENTURY 21 Portugal, de 2009 a 2013 com responsabilidade na gestão das equipas e departamentos de Operações e Formação. Focado na dinamização, orientação estratégica, acompanhamento consultivo e controle de resultados da Rede de Franchising com 75 agências e 600 agentes.
Foi Vice-Presidente do Conselho Deontológico da Associação dos Avaliadores Imobiliários de 2009 até 2010.
Foi Diretor de Operações e Responsável de Formação da MAXFINANCE Portugal, garantindo o arranque do projeto na sua fase inicial, na expansão da rede, na contratação de franchisados e na abertura e seguimento de agências. Gestão da equipa comercial da rede e responsável de formação da empresa.
Foi Consultor Sénior – Formador da RE/MAX Portugal, apoiando a formação de equipas comerciais e gestores, no âmbito da implementação da política de CRM.
www.massimoforte.com
Av. Almirante Reis, 239, 1º esq. 1000-051 Lisboa | Portugal
+351 91 761 83 79 | massimo@massimoforte.com | massimoforte_skype
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